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一、报告简介

观研报告网发布的《2018-2023年中国婚庆市场竞争现状分析与投资战略评估研究报告》涵
盖行业最新数据，市场热点，政策规划，竞争情报，市场前景预测，投资策略等内容。更辅
以大量直观的图表帮助本行业企业准确把握行业发展态势、市场商机动向、正确制定企业竞
争战略和投资策略。本报告依据国家统计局、海关总署和国家信息中心等渠道发布的权威数
据，以及我中心对本行业的实地调研，结合了行业所处的环境，从理论到实践、从宏观到微
观等多个角度进行市场调研分析。

官网地址：http://baogao.chinabaogao.com/hunjiehunqing/304982304982.html

报告价格：电子版: 7200元    纸介版：7200元    电子和纸介版: 7500

订购电话: 400-007-6266 010-86223221

电子邮箱: sale@chinabaogao.com

联 系 人: 客服

特别说明：本PDF目录为计算机程序生成，格式美观性可能有欠缺；实际报告排版规则、美
观。
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二、报告目录及图表目录

婚庆服务作为朝阳产业之一，由于准入门槛较低．参与分割蛋糕的队伍越来越大，行
业队伍素质参差不一。相对于迅速上升的婚庆需求．服务内容和质量都有些滞后，问题常有
发生。1．从业人员素质不高，服务质量参差不齐从婚庆产业发展现状来看，服务质量和行
业水平良莠不齐。婚庆服务缺乏严格的衡量标准，从业人员文化素质普遍偏低，很多服务人
员不具备从业资格。当前婚庆业存在许多不规范服务形态：例如：婚车不守时，婚车来源复
杂；婚典现场布置与约定不符；司仪素质差．靠说脏话、讲黄段子、搞恶作剧活跃气氛．摄
像、摄影水平低等。

2．婚庆市场混乱、行业标准欠缺作为新兴产业，婚庆行业还不是很成熟．存在着缺少
服务规范和服务标准的问题，致使婚庆市场较为混乱。婚庆行业没有一个完整统一的行业标
准，大量无资质婚庆服务不断损害消费者利益。各婚庆服务行业各自为政，出现从业人员看
季节、看客户“漫天要价”现象。同行间相互压价拆台，恶性竞争频频发生。虚假广告，价格
圈套在业内流行。诚信问题突出．”红色投诉”的居高不下，将严重影响行业发展。 3．
缺乏品牌意识，形不成核心竞争力打造婚庆服务品牌．提高服务质量．才能使婚庆经济做大
做强。目前，婚庆行业品牌意识淡漠．缺乏知名婚庆公司，缺乏拔尖专业人才。只有着力打
造婚庆服务品牌．突出婚庆活动形式的多样性．将婚庆服务产业以“文化产业”为起点打造成
一个产业链．同时又深入挖掘婚庆文化内涵和外延．提高核心竞争力，才能使婚庆经济走上
理性、健康发展的轨道。

4无行业协会．婚庆行业群龙无首缺乏行业协会也是影响婚庆产业健康快速发展的一大
因素。行业协会不仅能制定服务标准．规范婚庆市场秩序．提高从业人员素质：还可通过研
讨婚礼流行趋势，及时反馈供求信息．起到调整产业结构、整合行业资源、推动婚庆服务产
业多元化健康发展的作用。但是．现在婚庆产业基本无行业协会．婚庆业存在群龙无首的局
面。         我国婚庆产业健康发展应采取的对策

1重视婚庆文化，提高服务质量 婚庆服务行业要树立形象，必须加强婚礼．婚俗
文化宣传，倡导健康婚庆模式。我国婚庆行业普遍存在鼓吹铺张浪费的不良风气，致使不少
新人盲目追求高档次．高消费。而有些婚礼形式，内容千篇一律．甚至一些低俗、下流的内
容也充斥婚礼。婚庆从业者应杜绝弘扬封建糟粕，大力发扬新时代风俗．倡导节俭、健康、
文明、时尚的婚庆文化。鉴于目前的婚庆服务不规范、服务质量差，很多从业人员连基本的
从业资格都不具备。严把婚庆从业人员的服务资质关显得十分必要。婚庆业应举办相关的专
业培训和考核资格认证．推广婚庆从业人员职业资格培训、考核，颁发执业资格证书。为今
后从业者持证上岗做准备。只有大力提高从业人员素质．加强服务意识．才能适应人们对婚
庆业要求的不断提高。

2．建立和实施行业标准，成立行业协会 现在的婚庆收费．所有价格都由婚庆公
司自己定。因此，对婚庆行业进行规范管理非常必要。婚庆行业要制定和完善行业规范．制
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定统一标准，增强行业透明度，加强行业监督。只有婚庆服务行业标准体系的建立和实施．
才能使这个行业走上规范、健康、可持续发展的道路。同时，成立婚庆行业协会势在必行。
成立行业协会，一方面可以进行行业自律，更好地规范服务，把市场做大．维护消费者的利
益．避免发生坑蒙事件。另一方面可以维护从业人员的利益．提高从业人员的地位，就是让
好的品牌亮起来．把黑婚庆挡在行业之外。

3．创建婚庆产业知名品牌，打造核心竞争力 由于婚庆服务市场鱼龙混杂，以至
于因婚庆公司失误给新人们造成遗憾的事件屡见不鲜。在婚庆产业迅猛发展的同时．如何打
造中国婚庆用品和服务品牌、引导新人科学、健康、合理的消费，使婚庆经济走上理性、健
康发展的轨道，越来越显得重要而迫切。这就要求婚庆产业从业者要努力提高行业经营管理
水平．创建中国婚庆用品及服务的知名品牌，提高品牌企业产品和服务。努力整合各类新婚
消费服务企业，多元拓展相关行业．以自身优势形成一个产业链，从而打造出核心竞争力。

4新人要提高维权意识，保护自己合法权益 规范婚庆市场，除婚庆行业协会、工
商部门、消费者协会联合起来共同规范和治理，新人们也应该提高自己的维权意识。首先．
要慎重选择婚庆公司。要选择规模大、服务信誉好的公司。其次，要注意防范商家违约，应
事先与经营者对违约责任进行约定。第三．新人找婚庆公司一定要就车辆、主持人、收费等
问题与其签订详尽的书面协议．签订合同一定要细。第四，选择婚庆公司时要注意查看其营
业执照，谨防黑公司。第五，遭遇婚庆公司的暗算．一定要向消协投诉或诉诸法院．不要因
为怕麻烦或者觉得不吉利而放弃自己的权利。

预计2017年我国结婚登记人数将达到1，184万对，未来五年（2017-2021）年均复合
增长率约为1.91%，2021年结婚登记人数将达到1，278万对。2017-2021年中国结婚登记人
数预测 
资料来源：公开资料整理

观研天下（Insight&Info Consulting Ltd）发行的报告书《2018-2023年中国婚庆市场
竞争现状分析与投资战略评估研究报告》主要研究##行业市场经济特性（产能、产量、供需
），投资分析（市场现状、市场结构、市场特点等以及区域市场分析）、竞争分析（行业集
中度、竞争格局、竞争对手、竞争因素等）、工艺技术发展状况、进出口分析、渠道分析、
产业链分析、替代品和互补品分析、行业的主导驱动因素、政策环境、重点企业分析（经营
特色、财务分析、竞争力分析）、商业投资风险分析、市场定位及机会分析、以及相关的策
略和建议。

公司多年来已为上万家企事业单位、咨询机构、金融机构、行业协会、个人投资者提
供了专业的行业分析报告。我们的客户涵盖了中石油天然气集团公司、德勤会计师事务所、
华特迪士尼公司、华为技术有限公司等上百家世界行业领先企业，并得到了客户的广泛认可
。我们的行业分析报告内容可以应用于多种项目规划制订与专业报告引用，如项目投资计划
、地区与企业发展战略、项目融资计划、地区产业规划、商业计划书、招商计划书、招股说
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明书等等。
第一章 中国婚庆产业整体运行状况分析
第一节 中国婚庆产业总况
一、婚庆业已成中国新兴产业
二、婚庆产业链正在逐步形成
三、中国婚庆服务业尚在成长期
四、国内婚庆企业迫切需要升级
五、高温之下婚庆产业淡中求精
六、婚庆团购普及尚需时日
第二节 中国婚庆产业管理规范情况
一、婚庆行业亟待标准规范
二、婚庆行业将有“国标”
三、国家标准将禁用婚礼彩带
四、河南着手规范婚庆行业
第三节 中国婚庆产业存在的问题
一、中国婚庆行业存在的问题
二、婚庆用品质量有待提高
三、婚庆投诉大幅上升
四、婚庆行业鱼龙混杂现象影响行业发展
五、旺季之后婚庆行业面临洗牌
第四节 婚庆产业发展策略
一、多行业联手打造婚庆产业一条龙服务
二、品牌连锁机构将引领婚庆业发展
 
第二章 中国婚庆消费市场运行动态分析
第一节 中国婚庆消费市场概况
一、婚庆消费面面观
二、婚庆市场的非理性消费
三、婚庆消费市场待挖掘
第二节 中国婚庆消费走势分析
一、中国婚庆消费市场新动态
二、婚庆消费市场从传统到个性
三、婚庆高峰消费者和商家开始向理性回归
四、婚庆时尚品成为消费新热点
第三节 中国婚庆消费应注意的问题
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一、婚庆消费市场的五大问题
二、婚庆市场的消费纠纷
三、婚庆消费要注意陷阱
四、婚庆消费存在的八大误区
第四节 中国消费者婚礼消费情况调查分析
一、消费者对婚礼所持态度调查分析
二、消费者婚礼费用构成调查分析
三、消费者婚礼预计花费调查分析
四、消费者选择结婚方式调查分析
五、婚庆的主要项目及费用分配情况调查分析
 
第三章 中国婚纱摄影市场运行环境解析
第一节 国内宏观经济环境分析
一、GDP历史变动轨迹分析
二、固定资产投资历史变动轨迹分析
三、2017年中国宏观经济发展预测分析
第二节 中国婚纱摄影行业政策环境分析
 
第四章 中国婚纱摄影市场运行态势分析
第一节 中国婚纱摄影市场运行总况
一、婚纱照整体市场规模
二、城乡的拍照率和拍照花费同比
三、新婚夫妇选择影楼比较看重的因素
四、婚纱摄影市场服务成为制胜法宝
五、台商盯上中国大陆婚纱摄影市场
第二节 中国婚纱礼服市场分析
一、婚纱礼服市场需求分析
二、网上订购婚纱生意红火
三、冬季保暖婚纱市场面临空缺
四、定制婚纱市场看好
五、中国婚纱晚礼服行业出现新变局
六、买婚纱冲击婚纱租赁市场
第三节 中国婚纱摄影行业存在问题分析
一、品牌繁杂
二、服务参差
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三、营销保守
 
第五章 中国婚纱摄影行业营销策略分析
第一节 中国婚纱摄影行业主要经营模式探析
一、小作坊式的经营模式
二、传统影楼的经营模式
三、一站式的经营模式
四、品牌连锁经营模式
第二节 中国婚纱摄影行业发展策略分析
一、构建连锁运营模式，建立标准体系
二、运用异业整合传播策略进行营销策划创新
三、多元化经营，增加利润源
四、整合景区资源
第三节 中国婚纱摄影行业营销策略分析
 
第六章 中国婚纱摄影行业竞争格局分析
第一节 中国婚纱摄影竞争总况
一、婚纱摄影竞争激烈暗潮涌动
二、婚纱摄影市场竞争与经营思维变革
三、婚纱摄影的竞争由价格转为服务
四、婚纱摄影竞争的8大要素
第二节 中国婚纱摄影重点区域市场竞争分析
一、婚纱摄影市场龙争虎斗
二、恶性竞争使厦门市婚纱摄影行业遭遇“深寒”
三、京城上演婚纱摄影大战
 
第七章 中国婚纱摄影市场品牌连锁机构竞争力对比分析
第一节 钟爱一生婚纱摄影
一、企业概况
二、企业运营状况分析
三、企业竞争力分析
四、未来发展战略分析
第二节 薇薇新娘婚纱摄影有限公司
一、企业概况
二、企业运营状况分析
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三、企业竞争力分析
四、未来发展战略分析
第三节 法国卡罗国际连锁婚纱摄影
一、企业概况
二、企业运营状况分析
三、企业竞争力分析
四、未来发展战略分析
第四节 巴黎春天婚纱摄影
一、企业概况
二、企业运营状况分析
三、企业竞争力分析
四、未来发展战略分析
第五节 新新娘婚纱摄影
一、企业概况
二、企业运营状况分析
三、企业竞争力分析
四、未来发展战略分析
 
第八章 2017-2022年中国婚纱摄影行业投资前景预测分析
第一节 2017-2022年中国婚纱摄影行业投资概况
一、婚纱摄影行业投资特性
二、婚纱摄影业投资盈利性分析
三、婚纱摄影投资环境分析
第二节 2017-2022年中国婚纱摄影投资机会分析
一、婚纱摄影投资热点
二、婚纱摄影投资吸引力分析
第三节 2017-2022年中国婚纱摄影投资风险及防范
一、技术风险分析
二、金融风险分析
三、政策风险分析
四、竞争风险分析

图表详见正文（FSWJP）
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