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一、报告简介
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盖行业最新数据，市场热点，政策规划，竞争情报，市场前景预测，投资策略等内容。更辅
以大量直观的图表帮助本行业企业准确把握行业发展态势、市场商机动向、正确制定企业竞
争战略和投资策略。本报告依据国家统计局、海关总署和国家信息中心等渠道发布的权威数
据，以及我中心对本行业的实地调研，结合了行业所处的环境，从理论到实践、从宏观到微
观等多个角度进行市场调研分析。
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二、报告目录及图表目录

婚纱摄影是当代中国结婚的一种标志也是必然程序。登记、婚纱照、宴请亲朋好友，
已经成为顺理成章的流程。我国的婚纱照从传统长马褂、红旗袍的中式风格逐渐演变成为西
装、婚纱的西式风格，而当代的婚纱照已经不再拘泥于婚纱西装这种简单传统的模式时，现
代时尚个性的婚纱摄影已经在婚纱市场逐渐占据主导地位。婚纱摄影目前正处在一个追求个
性和回归自然的双重改变中。

        一、婚纱照的起源和发展

婚纱照最早源于日本的明治时代后期，由于日本政府禁止日本人与西方人通婚，所以
当时在海外打工的日本单身汉只能通过家乡寄来的女子照片这种方式找结婚对象，这种照片
就是婚纱照的最初模型。随后，在1908年日本的新娘可以入境被美国政府所承认，并且新
郎新娘会在牧师的面前宣誓拍照留念，并寄回家乡，这就是最早的婚纱照。随着时代的发展
，这种方式逐渐被人们所认同，也逐渐演变成一种市场。

20世纪90年代初期，中国出现第一家婚纱影楼，吸引了人们的眼球，随后的几年里，
婚纱摄影迅速流行，如雨后春笋般的婚纱影楼开满了全国的各个城市，婚纱摄影得以发展。
现在的婚纱摄影俨然已经成为结婚的一种标志。

        二、婚纱摄影的意义

在西方国家看来中国的结婚照是不可思议的，因为宗教信仰的原因，西方国家认为如
果新郎在结婚前看见新娘的婚纱是会为婚姻带来不幸的，所以西方人在结婚前是不会拍摄婚
纱照的，当然在结婚当天，为婚礼留下纪念的拍照是必不可少的，不过摄影师也是抓拍新婚
夫妇在宴会期间的甜蜜时刻，是留下婚礼当天幸福时刻的一种方式。

而在中国每一个时期的结婚照都代表着不同时代的意义。20世纪初期，留学回国的年
轻人为了反对封建家族安排的婚姻，会选择自由恋爱并跑去西洋照相馆按照西方的礼仪进行
婚礼，那时的婚纱照是反对封建制度的一种表现。

新中国成立后，提倡自由恋爱，当时的结婚照只是去民政局照一张黑白照片。那个时
候婚纱摄影是一种见证。而随着时代的发展，中式的婚纱摄影已经成为一种仪式，是结婚的
一个必然程序，婚纱摄影是一种见证爱情的表现方式。
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图：婚纱摄影服务行业发展趋势 资料来源：公开资料，中国报告网整理

        三、如何拍出好的婚纱照

既然现在人们认为婚纱摄影是一种见证爱情的表现方式，那么消费群体就对婚纱摄影
有了要求和想法。对拍出婚纱照好效果的要求也相对提高。

1.后期制作不是主体。虽然数码时代可以让照片变得更唯美，更有艺术效果，但是有的
时候也适得其反。很多人在看到自己的婚纱照以后都认不出是自己，这就是后期制作的处理
不当，虽然达到了艺术效果，但是失去了自然性和真实性。好的作品是通过摄影师的摄影技
巧和对艺术的感觉所完成的。所以婚纱摄影的主体还是摄影本身所产生的魅力，而不是后期
制作。

2.作品的时代感。每一个时代的婚纱照都有着截然不同的风格。从20世纪五六十年代
黑白照片中新婚夫妻简单的工作服，到后来新婚夫妻站在简单的墙壁前面的西装婚纱照、彩
色婚纱照和90年代兴起的影楼婚纱照，每一个时代都有着不同的摄影风格。所以好的婚纱照
是代表一个时代。婚纱照的每一张都能讲述一个故事，很多人会被一张或几张照片所感动。

3.优秀的摄影技巧是关键。当代的婚纱摄影已经不局限于影楼内，内景和外景的拍摄都
是考验摄影师的拍摄技巧。对于户外的强光和室内的弱光就要求摄影师对光源的准确掌握。
而且在婚礼现场的抓拍也是考验摄影师经验的所在。优秀的作品要求在不同的场合抓住准确
的时间拍摄出最优质的效果。

图：婚庆产业链 资料来源：公开资料，中国报告网整理

        四、婚纱摄影的创新发展

现在，顾客对婚纱照的要求越来越高，越来越要展现自己的想法和个性的时候，他们
接受产品、接受服务，但是绝对不接受平庸，因为他们认为婚纱照是爱情的象征，是爱情的
一种表现形式。婚纱照的模式化、刻板化的时代已经不能满足现代人们对婚纱摄影的要求。
更多的年轻人对“千人一面”的婚纱摄影提出了改变，他们更喜欢创新个性表现形式的婚纱照
。所以现在婚纱摄影的主打风格也不再是笔挺的西装、华丽的婚纱和面带微笑的模式化照片
。个性化、鲜明化、年代性十足的婚纱照已经成为主流。行业为了满足顾客对亲和感的认同
，不再用专业的模特来打造完美的样片，而是在顾客中选择亲切感十足、能打动顾客心理的
人做模特。让顾客更能通过样片感觉到婚纱摄影的幸福感和亲切感。



观研报告网 www.chinabaogao.com

婚纱摄影工作室的出现成为拍摄婚纱照的另一种选择。在一些大的婚纱影楼要想完成
一对一的婚纱摄影作品价格不菲，而婚纱摄影工作室以消费适当、创意个性十足和“一对一 �
式服务等诸多优势迅速占领市场。量身定制婚纱摄影成为年轻人的首选，不同的人有不同的
观点和要求，根据个人心理需求量身打造一个属于自己的婚纱照，是年轻人选择婚纱摄影工
作室的主要原因。

        五、婚纱照的个性创意

2010年陈小春和应采儿的婚纱照在网络上迅速走红，他们个性、不拘一格的婚纱照风
格和表现力，成为年轻人争相模仿的对象。各种风格的婚纱摄影也应运而生。另类风格的婚
纱照悄然流行，现在人已经不拘泥于婚纱西装的传统风格，甚至有些婚纱照前卫的不穿婚纱
，也别具一格。

复古军装风格成为时尚，由于现在很多年轻人没有穿过军装，而借着拍婚纱照的机会
学着老一辈人们结婚照的模式照一套军装照。复古的风格和现代摄影的表现手法，让年轻人
过了一次军装瘾。

讲述情侣的爱情故事成为一种浪漫，用每一张照片表现一个时期的恋爱关系，是现在
婚纱摄影的另一种风格。从相识、相知、相爱每一个时期的都用不同的背景、不同的表现手
法呈现，让婚纱照更具有收藏价值。

私房婚纱，另类前沿的风格也是一种争议。很多人认为私房婚纱是色情的裸体照，其
实不然，很多年轻人选择这种婚纱摄影方式是因为他们想在最幸福的时刻留下最美好的记忆
。当然，现在这样的照片毕竟只是一些尝试，至于结果如何，目前也有不同的看法。

归根结底，婚纱摄影满足了人们对身份变换的愿望，一对新人可以在婚纱摄影中体验
不同的虚幻角色，女孩可以成为万众瞩目的公主，可以成为辣妹或性感女神，而男人则可以
成为皇室、状元等多种角色。所以新人们会选择多种风格的搭配，端庄高贵的风格和幸福搞
笑的混合搭配，让婚纱照变得更多样、更生动。

诸多的创新风格让婚纱摄影更加丰富。创新意识是进步的开始，是发展的动力所在，
婚纱摄影要创新是源于它要进步，它要发展。如果没有了创新，婚纱摄影必将没落，从历史
的舞台中消失。
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现在追求个性、追求艺术的年轻人对婚纱照片陈旧画、模式化、“千人一面”的风格提出
了自己的想法，做出了自己的想法，怎么改变统一的模式化，让婚纱摄影将每个人的独特气
质和个性表现出来，这是婚纱摄影要研发的项目和内容。其实就老式的婚纱摄影而言，须要
改变和能改变的地方很多。除了突破陈旧的观念、创新风格以外，还须要解决的问题有很多
，只要能作出一些改变和创新，在婚纱摄影的道路上必将畅通无阻。

中国报告网发布的《2018--2023年中国婚纱摄影行业市场需求调研及投资规划研究报
告》内容严谨、数据翔实，更辅以大量直观的图表帮助本行业企业准确把握行业发展动向、
市场前景、正确制定企业竞争战略和投资策略。本报告依据国家统计局、海关总署和国家信
息中心等渠道发布的权威数据，以及我中心对本行业的实地调研，结合了行业所处的环境，
从理论到实践、从宏观到微观等多个角度进行市场调研分析。它是业内企业、相关投资公司
及政府部门准确把握行业发展趋势，洞悉行业竞争格局，规避经营和投资风险，制定正确竞
争和投资战略决策的重要决策依据之一。本报告是全面了解行业以及对本行业进行投资不可
或缺的重要工具。

本研究报告数据主要采用国家统计数据，海关总署，问卷调查数据，商务部采集数据
等数据库。其中宏观经济数据主要来自国家统计局，部分行业统计数据主要来自国家统计局
及市场调研数据，企业数据主要来自于国统计局规模企业统计数据库及证券交易所等，价格
数据主要来自于各类市场监测数据库。
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（4）公司优劣势分析

第八章2018-2023年中国婚纱摄影行业投资前景预测分析
第一节2018-2023年中国婚纱摄影行业投资概况
一、婚纱摄影行业投资特性
二、婚纱摄影业投资盈利性分析
三、婚纱摄影投资环境分析
第二节2018-2023年中国婚纱摄影投资机会分析
一、婚纱摄影投资热点
二、婚纱摄影投资吸引力分析
第三节2018-2023年中国婚纱摄影投资风险及防范
一、技术风险分析
二、金融风险分析
三、政策风险分析
四、竞争风险分析
（GYZJY）
图表详见正文
特别说明：中国报告网所发行报告书中的信息和数据部分会随时间变化补充更新，报告发行
年份对报告质量不会有任何影响，请放心查阅。
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